
Tâches principales :
•	 Gérer le marché romand, entretenir les relations avec la clientèle existante et renforcer notre position sur le long terme 

en Suisse romande.
•	 Prospecter et développer une nouvelle clientèle dans la région.
•	 Planifier et mettre en œuvre de manière autonome des actions de promotion ciblées.
•	 Assurer la responsabilité complète du budget régional et atteindre les objetifs définis.
•	 Suivre et développer les Key Accounts régionaux.

Ton profil :
•	 Plusieurs années d’expérience dans la vente externe, idéalement dans le sec-teur des aliments ou des boissons.
•	 Aisance commerciale, excellentes connaissances du français ; l’allemand est un atout.
•	 Talent pour la négociation et la conclusion, sens de l’écoute, proactivité et présentation irréprochable.
•	 Autonomie, efficacité et sens de l’organisation sur le terrain.
•	 Fiabilité et flexibilité font partie de tes points forts.
•	 Grande disponibilité pour les déplacements ; idéalement domicilié(e) dans la région de vente.

Ce que nous t’offrons : 
•	 Un poste varié, stimulant et autonome
•	 Une équipe dynamique, bienveillante et engagée
•	 	Une voiture de fonction (également à usage privé), un téléphone portable, un ordinateur portable et une tablette
•	 	Des conditions d’emploi attractives, assorties de bonnes prestations sociales
•	 	Des avantages supplémentaires comme des chèques Reka et l’accès à une plateforme de bons de réduction

Tu te reconnais dans ce profil ? Alors nous nous réjouissons de recevoir ta candida-ture complète à Link ou à l’adresse  
suivante.

Contact : Sandra Zgraggen | personal@scherer-buehler.ch

Le monde du vin te fascine et tu maîtrises parfaitement l’art des relations, tant per-sonnelles que professionnelles. Tu sais 
conseiller, recommander et convaincre. Tu veux faire la différence et tu es très motivé(e).
L’entreprise familiale Scherer & Bühler SA, basée à Meggen (Lucerne), est active dans le commerce du vin depuis plusieurs 
générations, avec passion et engage-ment. Son large assortiment, orienté vers le marché, comprend des marques de re-
nommée internationale, des produits de niche recherchés et des vins locaux de premier plan. Les domaines viticoles Grillet-
te Domaine De Cressier et Domaine Grisoni, situés dans le canton de Neuchâtel, font également partie de l’entreprise.

Afin de développer nos ventes en Suisse romande, nous recherchons un(e) :

Responsable régional(e) des ventes (100% | m,f) 
pour la Région Suisse romande

Scherer & Bühler AG | Bahnhofstrasse 14 | 6045 Meggen | +41 41 377 11 22 |scherer-buehler.ch | LinkedIn: Scherer & Bühler AG

https://link.ostendis.com/cvdropper/bf02572c1fbb48d48c0bd82433f594ad/DE?src=yydavsr06hhhmb7ica2bhjjqckh4b34y2i2evzadab3qvhmddpec3xzbboezxbei
mailto:personal%40scherer-buehler.ch?subject=Candidature%20%7C%20Responsable%20r%C3%A9gional

